
 
 

 
Publics concernés Bac S 

Bac STI,  

Tous Bac PRO  

 

 
Matières enseignées  
 

 

Français  – Anglais  – Environnement économique et juridique –   
Négociation Technico-commerciale : développement de clientèles, 
communication et négociation 

Management et gestion des activités technico-commerciales : technologies 
industrielles, management commercial 

Projet technico-commercial 

 

 
Compétences  Promotion de produits industriels 

 Analyse des besoins des clients 

 Rédaction ou réponse à des cahiers des charges 

 Conseil à la clientèle 

 Négoce de vente ou d’achat 

 Gestion de stocks 
 

 

 
Métiers   Chargé de clientèle 

 Négociateur industriel 

 Responsable commercial 

 Acheteur 
 

 
 

 
Secteurs d’activité  Entreprise industrielle 

 Entreprise prestataire de services industriels 

 Entreprise de négoce de biens et services industriels 
 

 

BTS TC 
Technico-commercial 

Spécialité Négoce de biens et services industriels 
 

 
Poursuites d’études  Licence Pro 

 Ecole de commerce 

 

 
Sites de formation sur Avignon ou sur l’antenne de Pertuis 


